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Jean Cartier & Oggi Shop Center

LA PERFECTA COMBINACION DE
GLAMOURY BUENOS NEGOCIOS

na de las franquicias mds accesibles en nuestro mer-
U cado, tanto en términos de inversién como de re-
querimientos para el franquiciado, la constituye Je-
an Cartier & Oggi Shop Center, una combinacién explosiva
de glamour con alta rentabilidad, que se ya consolidado como
una de las propuestas con mayor crecimiento en los dltimos afios.

Dedicados a la venta de productos de Regaleria (Fragancias,
Relojes, Anteojos de Sol, Cosmética, Carteras, Billeteras, Bijou-
terie), mantienen una oferta que estd siempre a la altura de las
tltimas tendencias de la moda.

Gabriel Low, gerente comercial de la empresa franquiciante,
sefiala como caracteristicas sobresalientes de su franquicia:
Alta rentabilidad en los productos, del orden del 130%
Locales de superficies accesibles, entre 20 a 30 mts2
Baja inversi6n, $25.000.- aproximadamente
Productos simples de comercializar
Respaldo de marcas de prestigio internacional
No se cobra canon de ingreso ni regalias mensuales
Los locales pueden ser dirigidos sélo a la venta al ptiblico o tam-
bién el franquiciado puede sumar el rol de distribuidor del ca-
nal de venta directa de la empresa, a través del armado de gru-
pos de revendedores quienes ofrecen la linea a través de catdlo-
gos. Con esta tiltima opcion, el franquiciado tiene la posibilidad
de tener dos frentes comerciales desde el mismo local.

Su objetivo es seguir sumando sucursales en todo el pais, pa-
ra expandir su red, que ya cuenta con 70 locales, 4 de ellos pro-
pios y el resto franquiciados.

FICHA TECNICA (*)

NOMBRE DE FANTASIA
RUBRO

JEAN CARTIER

REGALARIA (FRAGANCIAS, RELOJES, ANTEOJOS,
BIJOUTERIE, MARROQUINERIA, ACCESORIOS)
PAIS DE ORIGEN ARGENTINA
CANTIDAD DE LOCALES 70
CANT. DE LOCALES FRANQUICIADOS 66
CANT. DE LOCALES PROPIOS 4
N° DE EMPLEADO X LOCAL 1A2
FEE DE INGRESO NO SE COBRA
STOCK INICIAL ENTRE $ 10.000 A $ 20.000
REGALIAS NO SE COBRA
FONDO DE PUBLICIDAD A CONVENIR
INVERSION TOTAL ENTRE $ 15.000 A $ 30.000

JEAN CARTIER

Para Low, las principales razones para confiar en su pro-
puesta de franquicia, pasan por el respaldo que brindan sus mar-
cas, su trayectoria y la tangibilidad y facilidad de comercializa-
cion de sus productos.

Entre los principales servicios que brindan al franquiciado,
destaca capacitacion, asesoramiento constante, posibilidad de
armar el local llave en mano y desarrollo de imagen (layout, car-
telerfa, presentacion del negocio). ®
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